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de verdeling van de lasten. Kleinere aannemers
kunnen dat minder goed., Ze staan minder sterk,
omdat ze de opdracht harder nodig hebben dan
grotere partijen.

Divisiedirecteur bouw en vastgoed Maricke Men-
tink van het grote bouwbedrijf Dura Vermeer zei

ecrder deze week tegenover het FID dat extra prijs-

afhangen van de duur van een project.

afspraken
-Msdmlnngerhdnnccn;ur,nunnuapancaf-

spraken over de toerckeningvan de prijsstijgingen.

Nicuwbouwprojecten hebben al snel cjg‘m lgop-
tijd van twee tot dric jaar, en in die tijd kunnen
prijzen scherp luctueren. ‘Aannemers zijn zeer
terughoudend geworden om cen vaste prijs voor
twee jaar te hanteren’, ziet consultant bouwkos-
ten Frank Michielen van adviesbureau AT Osbor-
ne.'l:g spreckt van ‘een boel onzekerheid’ op de

Met name bouwmaterialen waarvoor de produc-
tic veel energie vergt, zoals dakpannen, tegelsen
isolatieglas zi;n gevoelig voor de energicprijzen.
De gasprijs is flink gedaald, zegt Michielen, ‘maar
d»edalingzneje niet doorwerken op dit moment”.

hem kan dat nog wel zo'n dric maanden
toteenhnlfjmdumn

‘Ex is nog steeds veel onzekerheid®, zegt ook
Peek van BDB, die voor dit jaar bescheidenere
prijsstijgingen verwacht, maar nog steeds hoger
dan het langdunig gemiddelde. Dat maakt aanne-
mers behoedzaam. ‘'We zien dat bouwers meer ze-
kerheid willen en voor eventuele afkoop van kos-
tenstjgingen hoge sommen vragen.”

Volgens Peek is een vast contract voor de op-
drachtgever overigens een ‘verzekering met be-
perkte houdbaarheid'. Want de sannemer heeft
doorjmspmdmneaomsnogstcuk rechtopver-
rekening bij het ontstaan van onvoorziene exor-
bitante prijsstijgingen, zelfs bij een contract met
vaste prijzen.

Als altematief voor dure vaste prijsafspraken
noemt Peck cen afspraak voor tussentijdse verre-
kening van duurder materizal. Dat gebeurt volgens
hemaan de hand van onafhankelijke prijsindices.

'O0k leveranciers van bmxwmntrmnl en inko-
pende asannemers maken prijsafspraken. Daar
geldt v Pecknubeumde "spel van de ver-
nl:cnhgcn ', waarbij de aannemer, als deze zijn
hogere lasten niet kan doorberekencn aan de op-

, naar de Jeverancier stapt voor lage-
reinkoopprijzen.‘Alle partijen zitten gevangen in
hun belangen.

Kleinere bedrijven
staan minder sterk
omdat ze hun
opdrachten harder
nodig hebben




